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ORDEN DEL DIA

% " Resultados Principales afio 2025

GEEI]/ Funcionamiento Manos Reparadoras 2026

Aprendizajes y retroalimentacion

gE/{ : Entregas de productos y prototipos
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RESULTADOS ANO 2025



b RESULTADOS FORMACION

U Cursos SENA: Patchwork (12 participantes) y drapeado (6
- participantes)

2 Cursos ARCO: 2 Talleres comerciales (17 participantes), 2 de
costeos (23 participantes) y 1 taller de fotografia (13
participantes)
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RESULTADOS MODELOS DE
NEGOCIO

Eﬁ P&rtncnpacnon 38 Manos reparadoras.
é‘ \ |

‘ 4 Ocho modelos de negocios logrados. Licitacion GlZ, KENZO,

Mistral, Citiparking, APC, Somos Fontibon, Coltanques vy
Constr't.{ctora Bolivar.

) Aproximadamente 49 millones de pesos en ordenes de
compra generadas en el marco del proyecto de Dotaciones
Circulares y otras iniciativas incluyendo reparacion.

) Cerca de 1858 productos con orden de pedido emitida por
las empresas

- Ventas eventos: 324 productos vendidos y ventas alcanzadas
por $ 6.989.500
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Empresas en el proyecto
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Muestra de alguno productos desarrollados




Muestra de alguno productos desarrollados
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MODELO MANOS REPARADORAS

— & Sin conocimiento — Cursos SENA y ofros (minimo 3)

Yo !

—— ¢ Intermedio Cursos SENA y ofros (minimo 2)
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b Modelos de negocio

4. Seleccion y estructura de

modelo de negocio \
Seleccion de prototipos e |

identificacion representante
frente a modelo de negocio.

S

3. Presentacion de prototipos

Presentacion de  prototipos
elaborados a partir de las
dotaciones entregadas.

Encadenamientos
y/o articulaciones

1. Identificacion de prototipos
potenciales

Sesion de reconocimiento de
prototipos de acuerdo con

requerimientos expuestos por
empresa/cliente.

2. Ideacion y elaboracion de
prototipos

Elaboracion de prototipos a
partir de dotaciones entregadas
y asistencia tecnica
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b Modelos de negocio

4. Forma de pago
Pagos a 30, 60 o hasta 90 dias: \
IVA, retenciones. |

Caracteristicas de
negociacion

\ 1. Formalidad ’

Se contrata preferencialmente
con personas juridicas o naturales
bajo requisitos minimos.

g

2. Estandares de calidad y

»~ 3. Presentacion de prototipos cumplimiento

Las ‘muestras” forman parte de A mayor nivel  mayores

la estrategia de exigencias. Ejm: Kenzo
comercializacion.

Requerimiento: procesos de
curaduria previos entrega ’
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